
Para poder aprovechar las oportunidades
hay que saber dónde se encuentran.

Localice el lugar 
más fértil 

para hacer crecer 
su negocio.

Y compruebe su 
nivel de riesgo



Aproveche todo su potencial (1)

Entrando en CyCred Maps y activando la capa 
Mercado Potencial visualizará, junto a la 
localización de sus clientes actuales, información 
relevante sobre sus clientes potenciales. Podrá 
conocer la actividad potencial por Clasificación 
Nacional de Actividades Económicas (CNAE),  
y aplicar filtros de información según las 
actividades de sus clientes o potenciales. También 
podrá sumar otros filtros relativos a importes de 
Venta, Resultados, Fondos Propios, etc.

Localice sus intereses (1, 2)

Sitúe sobre el mapa la información de clientes 
actuales y potenciales. Podrá aumentar la visión 
hasta un nivel de calle y geolocalizarlos. 
Pinchando sobre cada uno accederá a información 
de contacto y financiera.

Siga el camino del éxito (2)

Con la opción Añadir a ruta, puede señalar los 
clientes a los que visitar y la aplicación le muestra  
la mejor ruta y el tiempo estimado en función  
de su medio de transporte. 

Véalo más claro (3)

La búsqueda de clientes potenciales o visitas a 
clientes actuales, puede también establecerse 
creando un área de influencia, en cuyo interior  
la aplicación señala las empresas de interés.

Conozca su riesgo con
Elija el cliente y seleccione Acceso a CRM. Desde 
éste, con el nuevo servicio CyC Target, podrá 
conocer en el acto una opinión de riesgo.

La aplicación CyCred Maps crece en ventajas para usted.  
Además de navegar visualmente sobre todos los parámetros 
de su póliza, sus nuevas funciones le ayudarán a aprovechar 
todo su mercado potencial. Podrá localizar a sus clientes 
potenciales y, gracias al nuevo servicio CyC Target,  
comprobar su nivel de riesgo.
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Más información en:
T. 902 120 082
sac@creditoycaucion.es
www.creditoycaucion.es


